
営業力強化研修会

講師
株式会社セールスアカデミー

代表取締役 宮脇 伸二 氏
経歴
九州大学理学部卒業後、三和銀行（現三菱東京ＵＦＪ銀行）にて法人融資
に従事。入社１年目にして投資商品の販売で支店営業パーソン約２０名中
２位の成績を叩き出す。その後、 会計コンサルティング会社にて法人向け
コンサルティング営業に従事。取引先はすべて上場企業クラス。年間受注
目標３億円を達成し社長賞を受賞。提案型営業およびコンサルティングノ
ウハウを学ぶ。クライアント企業の営業力強化に奔走し、年間の営業研修
回数は２００回を超える。

受講料
無料

会社経営の要、営業の基本を学ぶ

応募方法
申込書をＦＡＸまたはメールで事務局まで送付
申込書は下記アドレスからもダウンロードできます。
http://chikuhou-smbsa.jimdo.com/

お問い合わせ・お申し込み先
〒８２０－００４０ 飯塚市吉原町６－１２
筑豊地域中小企業支援協議会
（事務局：福岡県飯塚中小企業振興事務所）
ＴＥＬ ０９４８－２２－３５６１
ＦＡＸ ０９４８－２１－０３６５
e -m a i l i i z u k a - s m@p r e f . f u k u o k a . l g . j p

主催 筑豊地域中小企業支援協議会、直方商工会議所

日時
平成２８年１１月１７日（木） １３：３０～１６：３０

会場
福岡県立飯塚研究開発センター （飯塚市川津６８０－４１）

２０名対象者・募集人数
販路開拓、従業員の営業スキル向上をお考えの方

重要な経営課題である
「販路開拓」を自らの力
で解決する方法を学び
ます。



申込書

お問合せ

筑豊地域中小企業支援協議会（事務局：福岡県飯塚中小企業振興事務所）
TEL：０９４８－２２－３５６１
FAX：０９４８－２１－０３６５

〒８２０－００４０ 飯塚市吉原町６ー１２ 飯塚市商工会議所ビル４階

筑豊地域中小企業支援協議会事務局 行

FAX ０９４８－２１－０３６５

この申込書でいただいた個人情報は、主催者からの各種連絡・情報提供以外に利用することはありません。

フリガナ

お申込者

自宅

携帯電話

お 名 前

ご連絡先
T E L

〒

F A X

e-mail

会社名や屋号を

ご記入ください。
会社

必要事項をご記入の上、平成２８年１１月９日（水）までにお申し込みください。

営業力強化研修会
会社経営の要、営業の基本を学ぶ


